
Партнер 
позвонит 
первым! 

Александр Пашигрев 
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Кто перед вами? 

• Предприниматель (15 лет) 

• Маркетинг, PR  

• Практика, обучение, 
консалтинг  

• Использую партнерки 
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Как продать 
партнеру 
партнерку?  

• Проблемы 

• Решения 

• Примеры 

• Детали 

• Вопросы 
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Еще 2 недели бегать? 
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Деньги на блюдечке 
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Слишком хорошо 
чтобы быть правдой? 
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Можно ли без 
«прокладок»? 

• Недоверие 

• Инструкции 

• Занятость ТОП-ов 

• Проволочки 

• Оно вам надо? 
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Нормальные герои 
всегда идут в обход! 



Что можно с помощью 
директ-маркетинга? 
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• Выйти на ТОП-ов  

• Объяснить выгоды 

• Задать приоритет 

• Вызывать на 
контакт 

• Масштабировать 

 

 



Пример №1 
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Кто: не открывшийся стартап 

Кому: директору медицинской компании 

Зачем: поиск стратегического партнера 

 



Неравноценный обмен 

11 

1. Идея 

2. Переговоры 

3. Запрос менеджера 

4. Справки о партнере 

5. Использовать креатив! 

 



Креативные резюме 
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Визуализация 
и сэмплинг 
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Резюме 
успешных 
проектов 
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Папка с документами 
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Продающее письмо 



Пример №2 
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Кто: специалист по маркетингу 

Кому: владельцу сети супермаркетов 

Зачем: конкурс маркетинговых идей 



Отчет и «плюшки» 
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Материалы… 
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Письмо и  
шарики… 
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Разработка ДМ 
• Портрет клиента 

• Выгоды - пирамида целей 

• Персонализация 

• Дополнительные материалы 

• Сувениры 

• Долларизация 

• Директ-респонс копирайтинг 

• Минусы (превратить в плюсы?) 
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Еще вопросы? 
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Спасибо! 

Пусть Ваши партнеры звонят Вам первыми! 

 

+7 (495) 924-09-70 

alex@pashigrev.com 
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